


Finanzierungs- und Rechtsfragen
im Nahen- und Mittleren Osten

GESCHAFTSMODELL
MEGGER

« Ca. 80 Mio Umsatz
« 80% Export
* 15 bis 20 Mio in der Region
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Finanzierungs- und Rechtsfragen
im Nahen- und Mittleren Osten
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Grofdter Auftrag in der Firmengeschichte
80 Messwagen
15 Mio Euro
L/C
Konditionen
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2 Beispiel
SAUDI ARABIA
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* Lieferkonditionen
» Laufzeit

« Wahrungsrisiko
 Sicherung
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Beispiel

\LGERIEN

« Zahlungssicherung mit L/C
« Wahrung nicht konvertierbar
« Wahrung nicht sicherbar
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Beispiel

AGYPTEN

» Devisenzwangsbewirtschaftun

g
« L/C Erstellung

« Keine Anzahlungen moglich
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+49 9544 68 7141
+49 172 8686 630

Megger Germany GmbH
Dr.-Herbert-lann-Str. 6
96148 Baunach, Germany


mailto:friedrich.enkert@megger.com

